


Merci d’avoir téléchargé ce guide. Merci d’avoir franchi le pas.
J'aurais tellement aimé avoir ce guide entre les mains lorsque jai débuté.

Pourquoi ? Parce que pour trouver un outil qui effectue parfaitement les taches
auxquelles on le destine, il faut en tester des dizaines.

Ce qui signifie investir, perdre un temps fou, avoir la foi.
Sans garantie de succes.

J'ai longtemps hésité a mettre a disposition la liste des outils que jutilise au
quotidien. La peur que I'on me vole mes stratégies. La peur de cannibaliser mon
offre de conseil.

Ce sont ces outils en effet qui m’ont aidé a atteindre 215 000 visiteurs par mois
(275 000 visiteurs début 2018) pour 50 000 abonnés emails.

Ce sont ces outils également qui me permettent aujourd’hui de recevoir chaque mois
des 100aines de demandes d’entretiens téléphoniques a travers mon site
Webmarketing Conseil.

Pourtant, j’ai décidé de mettre a disposition ce guide a un prix symbolique si I'on
considére I'investissement, le temps et I'effort que nécessite I'obtention d’une
position dominante sur Internet pour un marché spécifique.

Je I’ai fait pour une unique raison : celle d’établir tout d’abord un contact avec
vous et, je I'espére, créer une relation de confiance.

Si a la suite de ce guide, vous vous dites que ces stratégies ont du sens pour votre
entreprise, j'aurais atteint mon objectif.

Les idées sont faites pour étre volées. Je travaillerai avec les plus motivés tandis
gue les autres répandront la bonne parole autour de ce guide.

En espérant que ce document vous apporte un maximum de valeur. Bonne lecture.

K Hay Viaro
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Internet change votre entreprise

Que vous le vouliez ou non, Internet change votre entreprise.

Internet change votre entreprise car il change la maniere dont les clients vous
trouvent et vous choisissent.

Les commerciaux ont toujours un role crucial. Aucune discussion la-dessus.
Pourtant, les appels a froid fonctionnent moins bien qu’avant.
Pourquoi ?

Parce que les dirigeants n’ont plus envie de se bloquer 30 minutes de téléphone
avec un commercial alors qu’ils ne sont méme pas encore slrs d’avoir un besoin.

Vous n’avez pas ce temps ? Vos clients non plus.
Vos clients préferent :

1. Taper une requéte sur Google lorsqu’ils ont une question spécifique (exemple :
“motiver vendeurs”)

2. S’abonner aux sources d’informations et de conseils qui leur permettent de
développer leurs compétences

3. Rechercher des solutions directement sur Internet lorsque le besoin devient urgent
(exemple : “weekend motivation vendeurs”)

4. S’adresser en priorité aux prestataires en qui ils ont déja confiance ou a défaut
aux entreprises dont ils ont déja entendu parler.

Si votre entreprise n’apparait pas au travers du chemin arpenté par le décideur
dans son quotidien — donc bien en amont de sa décision — faire partie des solutions
pour lesquelles il envisage de payer devient plus compliqué.

En inversant la réflexion, ne pouvez-vous pas redessiner le chemin de vos clients

pour multiplier les points de contacts et vous trouver au maximum le long de sa route
I?

Laréponse est évidemment oui : En comprenant ce parcours, il est possible de
(re)concevoir votre site comme un systéme dont I'objectif est d’abord d’attirer vos
prospects puis de les évangéliser pour enfin les guider dans leur prise de décision.

WEBMARKETING
CONSEIL



Approfondissement d’un sujet

Conscience d’un probléme ou désir

Recherche de solutions

Comparaison

Prise de
décision
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En somme, créer un systeme marketing capable de générer des prospects sur
une base réguliere, prédictible et exponentielle.
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0. Avant de commencer a générer des ventes

Avant d’entrer dans le vif du sujet, je voudrais avec vous vérifier que votre site est
suffisamment armé pour que votre stratégie ait une chance de réussir.

Si vous vendez des produits haut de gamme dans un local de 10m2 dans un sous-
sol mal éclairé, vous aurez du mal a obtenir des résultats malgré la qualité de votre
travail. Les mémes problématiques s’appliquent pour un site Internet.

Donc la premiere étape est de vérifier que vous avez bien un site professionnel
entre les mains pour avancer.

Tant mieux si ces points sont des évidences pour vous, je préfére m’assurer que
vous étes équipés pour avancer plus loin.

Un rappel pour commencer : site professionnel ne rime pas avec exorbitant.

Un site créé avec Wordpress avec un design de base et créé par vos propres
moyens ne vous codtera pas plus de 200 euros.

Le méme site créé par une agence avec des demandes raisonnables en termes de
design, de pages et de fonctionnalités devrait vous codter entre 2000 et 5000 euros.

Au-dela de 10 000 euros, aucune fonctionnalité ne justifie généralement ces tarifs
pour un site performant et agréable (sauf si votre entreprise est une marque a tres
forte notoriété avec des attentes et des besoins spécifiques).

En revanche, pour construire sur des fondations solides, vous devez disposer :
1. De votre nom de domaine (un nom que vous possédez)

2. De votre hébergement (donc pas hébergé sur une plateforme gratuite)

3. D’un design propre et correspondant a I'audience que vous voulez toucher
4. Qui s’adapte a I'affichage sur mobiles et tablettes (généralement on parle de
design responsive)

Passons maintenant au crible les différentes situations dans lesquelles vous vous
trouvez trés certainement.

Scénario 1 : vous disposez déja d’un site professionnel

Si votre entreprise dispose déja d’un site adapté (nom de domaine, hébergement,
design correct et responsive), vous pouvez bien entendu continuer avec votre
systeme actuel.
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Si vous n’avez pas d’espace de publication de contenus sur votre site (nécessaire
pour générer du trafic grace a Google), vous allez cependant devoir installer
Wordpress dans un répertoire de votre site (exemple : sur nomdevotresite.com/blog).

Vous verrez que je recommande fortement de passer sur Wordpress si vous en avez
la possibilité afin d’éviter les sites d’agence développés avec des technologies

« maison », souvent difficiles a faire évoluer rapidement et qui par conséquent vous
freineront et vous laisseront prisonniers de votre prestataire.

Wordpress est d’'une part une plateforme robuste et en constante évolution mais
dispose par ailleurs d’'un catalogue d’extensions unique pour mettre en place des
stratégies marketing professionnelles a moindre codt.

Scénario 2 : vous avez un site sur lequel vous ne pouvez
rien modifier

Si votre entreprise dispose d’un site avec son nom de domaine et son serveur
mais que vous ne pouvez rien modifier dessus (site trop vieux, modifications
colteuses, vous n’avez pas les droits d’administration...), deux possibilités s’offrent a
VOus :

a. Une 1°° possibilité : Installer Wordpress dans un répertoire de votre site
(exemple : sur nomdevotresite.com/blog). Vous pourrez ainsi collecter des emails,
publier des contenus et des pages optimisées pour la vente. Lorsque vous vous
sentirez prét, vous pourrez alors abandonner votre ancien site en passant
intégralement sous Wordpress.

b. Une 2éme possibilité : Abandonner votre site dés maintenant en le remplacant sur
le méme nom de domaine par un site sous Wordpress. Si vous étes absolument
bloqué et si le site n’a pas beaucoup de trafic (moins de 1000 ou 2000 visiteurs par
mois), il s’agit sans doute du meilleur choix.

Avant d’aller plus loin, jaimerais porter votre attention sur le fait que, si vous avez
déja un site Internet, en changer maintenant comporte des risques.

- D’une part, cela retardera de plusieurs semaines ou mois la mise en place de votre
stratégie Internet et les succés que pourrait vous permettre d’atteindre cette
formation si vous passez a 'action

- D’autre part, si votre site actuel comporte déja de nombreuses pages et contenus,
bouleverser cet équilibre ne se fera pas sans perte de trafic
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Par conséquent, si votre site tient la route, privilégiez I'option d’installer
Wordpress dans un répertoire de votre site plutét qu’une refonte compléte.

Ainsi vous ne resterez pas bloqués, apprendrez au fur et a mesure de cette formation
et si, le cas échéant, vous deviez passer intégralement sous Wordpress, vous serez
évidemment mieux armeés pour faire ce choix.

Scénario 3 : votre site est hébergé sur une plateforme
gratuite

En revanche, si votre site est hébergé sur une plateforme gratuite (donc que
n’avez pas votre propre serveur, des capacités d’optimisation limitées et peut-étre
méme pas de nom de domaine en propre), je vous conseille tres fortement de
redémarrer de zéro a moins que vous ayez déja a minima 1000 a 2000 visiteurs par
mois.

Vous perdrez quelques journées ou quelques semaines mais si vous étes
sérieux dans votre stratégie sur Internet, donnez-vous les moyens de réussir. Le
temps et le budget que vous perdrez maintenant est incomparable aux mois de
travail inutiles, aux 1000iers d’euros dépensés et a un échec quasiment inéluctable
auquel vous ferez face a terme.

Scénario 4 : vous n’avez pas de site (ou vous souhaitez
redémarrer de 0)

Si vous n’avez pas encore de site (ou si vous souhaitez donc redémarrer votre site
de 0), suivez ces recommandations :

1. Choisissez et achetez un nom de domaine en .com ou en .fr .be .ch .lu .ca
selon votre pays (1 heure)

Un nom de domaine vous codtera moins de 10 euros par an.

Choisissez un nom de domaine relativement court. Soit le nom de votre entreprise
(exemple : oracle.com) soit la description de votre activité si mettre en avant votre
marque n’a pas de sens (exemple : www.webmarketing-conseil.fr).

En évitant les noms a rallonge qui n’ont plus de pertinence en terme de
référencement aujourd’hui (exemple : www.prestation-conseil-juridique-paris.fr) et qui
vous plomberont a moyen terme si votre entreprise évolue sur de nouvelles zones
géographiques ou développe de nouvelles offres.
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2. Achetez un serveur avec votre nom de domaine (45 minutes)

Un nom de domaine + serveur mutualisé sur 1&1 ou OVH vous coltera entre environ
50-60 euros par an pour commencer. C’est suffisant pour avancer sans crainte.

Il existe bien entendu d’autres services d’hébergement (et méme sans doute
meilleurs). 1&1 et OVH ont simplement I'avantage d’offrir un service d’installation de
Wordpress en quelques clics sur votre serveur. Je vous conseille alors d’acheter le
nom de domaine en méme temps que le serveur. Si votre entreprise n’a pas de
ressources techniques, cela peut dépanner.

3. Installer WordPress sur votre serveur (45 minutes)

Ne faites pas I'erreur d’utiliser wordpress.com qui est une plateforme gratuite
d’hébergement de blog mais bien wordpress.org, le systéme que jutilise et qui
permet de construire des sites professionnels sans trop de ressources techniques et
guasiment sans investissement.

Beaucoup d’hébergeurs dont OVH permettent d’installer WordPress en 1 clic.

Pour ce faire, suivez les tutoriels officiels de Wordpress :
1. Télécharger Wordpress

2. Installer Wordpress sur votre serveur

3. Installer Wordpress dans un répertoire

4. Choisissez un design professionnel (1 heure)

WordPress propose des 100aines de templates gratuits que vous pourrez customiser
par la suite.

Si vous voulez quelque chose de plus original et design, ThemeForest propose des
templates payants souvent d’excellente facture et sont « responsive » donc optimisés
pour un affichage sur mobile, tablette et ordinateur, condition centrale pour bénéficier
d’'un meilleur référencement sur Google pour les résultats mobiles mais surtout pour
ne pas se priver de plus de 50% de votre audience qui désormais utilise Internet en
mobilité (dans le métro, dans la rue, devant la télévision...)

Le design est crucial pour augmenter les ventes et transmettre les valeurs de votre
entreprise. Pour autant, a moins que votre marque soit (vraiment) exposee, il vaut
mieux débuter avec un site agréable mais non sans imperfection, prendre le temps
de comprendre ce qui fonctionne et ne fonctionne pas pour affiner vos besoins plutot
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que d’attendre des mois la production d’un site sublime a 20 000 euros développé
par une agence mais qui malheureusement devra étre remanié.

Pour résumer : tant mieux si vous avez I'opportunité d’avoir un site magnifique et
fouillé mais n’en faites pas une condition pour avancer.

Vous pourrez toujours changer de template ou procéder a une refonte graphique
avec l'aide d’'une agence sans perdre vos pages et contenus lorsque vous aurez plus
de trafic et réalisé des ventes. C’est 'avantage d’utiliser un outil comme WordPress.

Par ailleurs, des outils comme Optimizepress, Leadpages, Unbounce, Instapage ou
Clickfunnels permettent littéralement de créer les pages de votre site avec les
éléments dont vous avez besoin sans nécessairement avoir recours a un designer.

5. Installez les extensions WordPress suivantes (2 heures)

Il existe des 10aines extensions WordPress fort utiles mais je vais simplement vous
lister celles qui sont indispensables si vous voulez penser a long terme :

a. Les plugins liés a la sécurité : ne faites pas d’économies sur la sécurité si vous ne
voulez pas perdre le fruit de votre travail (voire votre entreprise) du jour au
lendemain.

1. Wordfence pour protéger votre site contre les attaques classiques (virus,
malwares, vols de mot de passe...) (gratuit)

2. Block Bad Queries pour sécuriser votre site contre les tentatives d’injection de
code malicieux sur votre site (gratuit)

3. Cleantalk pour éviter d’étre submergé de commentaires en spam (7 euros par an)
4. Blogvault pour sauvegarder votre site et ne pas vous réveiller en jour en ayant tout
perdu (80 euros par an)

b. Les plugins liés a la rapidité : la rapidité de votre site impacte votre référencement,
vos campagnes de publicité, vos conversions, vos ventes.

1. WP Super Cache pour débloquer la mise en cache des pages de votre site et ainsi
accelérer sa vitesse de chargement (gratuit)

2. Autoptimize pour accélérer vos fichiers CSS et Javascript (gratuit)

3. Smush pour réduire le poids de vos images et accélérer leur vitesse d’affichage
(gratuit)

4. Fasterize en complément de ces outils pour obtenir les meilleures performances
possibles avec votre site (39 euros par mois).
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c. Les plugins d’optimisation du référencement :

1. SEO Yoast pour optimiser le référencement de votre site (gratuit)

2. Really Simple SSL pour passer votre site en https (impacte votre référencement)
3. Accelerated Mobile Pages pour plus de visibilité de vos pages et contenus sur la
version mobiles et tablettes de Google

Voila. En 1 journée de travail, vous devriez étre prét a vous lancer.

1. Construire votre tunnel de conversion

Un systeme marketing capable de générer un flux constant de prospects doit
intégrer les 3 fonctions clé suivantes :

1. Disposer de sources pérennes de trafic
2. Transformer ce trafic en abonnés emails
3. Générer des rendez-vous clients a partir de ces abonnements

Pour maitriser le parcours des clients durant chacune de ces étapes, nous
allons devoir construire un « tunnel de conversion ».

Ce qui signifie en d’autres termes qu’avant de commencer a attirer des clients, votre
site doit étre pensé pour correctement les recevoir et les guider jusqu’a la vente en
vous focalisant sur 2 taches prioritaires :

1. Faciliter l'inscription a votre liste email
2. Inciter a prendre rendez-vous avec votre entreprise

Votre base d’emails est I'outil principal qui va vous permettre de nouer une relation
avec vos prospects lesquels, aprées leur inscription, ne vous connaissent qu’a peine
en réalité et ne sont certainement pas préts a payer pour vos services.

Lesquels sont, en revanche, malgré tout partants pour développer leurs
compétences en recevant vos conseils. Jusqu’au jour ou ils rencontreront un
probleme pressant et naturellement prendront contact avec vous (ou tout du moins
vous mettrons dans leur « short list » de prestataires a interroger).

“Money is in the list” : Rappelez-vous que plus votre base d’emails grandit, plus
Vous serez en capacité de générer des prises de rendez-vous tous les mois donc de
vendre vos prestations et solutions.
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Sans parcours clair, vous perdrez votre temps, votre énergie et votre budget a
attirer des visiteurs. Au prix du clic, optimiser l'utilisation de votre trafic est
indispensable.

Voici 4 tunnels de conversions classiques :

Trafic > Collecte email > Séguence email Vente
- ‘\\ - \‘\ . . -
Trafic 2 Collecte email > Série de 3 Vidéos Vente

Trafic » Collecte email b Webinar Vente

Trafic » Collecte .~ Séquence . Webinar Vente

-
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#

Commencons par la 1ére partie de votre tunnel : la collecte d’emails.

2. Les outils pour transformer votre trafic en
abonneés

Pour collecter des emails, les deux méthodes les plus efficaces sont :

1. D’envoyer du trafic grace a des publicités vers une page congue pour augmenter
votre liste email (trafic payant)

2. D’attirer du trafic grace au référencement et aux réseaux sociaux (trafic gratuit)

A. Collecter les emails des visiteurs provenant de
la publicité

Le trafic payant (Facebook Ads, Google Adwords...) est une source de trafic et
de clients quasiment inépuisable et instantané mais qui a le défaut de vous mettre en
concurrence directe avec les acteurs de votre marché.

La publicité sur Internet fonctionnant sur un systéme d’enchéres, elle favorise
les entreprises les plus compétitives a savoir celles capables :

1. De transformer beaucoup de clics en clients

2. De générer une rentabilité importante sur chaque client (soit grace a des
prestations a forte valeur ajoutée soit avec des produits facilement reproductibles
comme un logiciel ou une formation en ligne)

3. Grace a un tunnel de vente optimisé pour perdre un minimum d’opportunités.
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En d’autres termes, pour pouvoir utiliser pleinement le levier de la publicité payante,
vous générer plus de chiffre d’affaires pour chaque clic acheté que vos concurrents.

Pour optimiser chaque clic acheté et augmenter rapidement votre liste email, on
utilise généralement ce qu’on appelle une « page de collecte d’emails » ou
« squeeze page ».

Exemple de page de collecte d’emails :

[Entreprises B2B, Agences,
Consultants, Coachs]

RUDY VIARD

St Découvrez les 7 Etapes
ATTIRER DES pour Attirer des 100aines

CLIENTS . -

PREMIUM de Clients Premium

chaque Mois

@ Découvrez comment passer de 0 a 225 000 visiteurs / mois

Les 7 points clé d'une stratégie efficace sur Internet

<

. @ Le levier pour transformer votre site en machine a recruter
TRAFIC, PROSPECTS, CLIENTS des clients
UN BUSINESS CASE POUR LES
ENTREPRISES B2B

D i Oui, Je veux mon acces gratuit

[Business Case + Guides PDFs]
Rejoignez les 40 000 inscrits

L’objectif de cette page est d’offrir un cadeau utile et actionnable rapidement par
votre cible. Ce genre de cadeau prend généralement la forme d’ebook, guides,
templates, livres blancs offerts en échange de I'email du visiteur...

Vous pouvez facilement créer ces bonus grace a un outil qui s’appelle Beacon parfait
pour réaliser vos ebooks et documents rapidement et avec un design professionnel.
L’outil propose un plugin permettant méme de transformer vos contenus Wordpress
en pdf.
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A @ L Uprade

Save Generate PDF Document Styles Border: ON

Comment J'ai Généré 3,4
Millions de Visites et 27
000 Leads en 2 ans

Comment Jai Génére 3,4 Millions de Visites et 27 0(

leads
Parmi les clients -oaching. j'observe 2 grands
Gl Main Image L2 bi ‘ .

Main

9 = B I H = =2 O B

Commant augmenter les visites sur votra site 7
Comment générer du trafic ? Comment générer des
leads qui contribuent au chiffre d'affaires de votre

ise ? Je travaille sur mon activité de
conseil en marketing B2E depuis 2014 et je voulais vous

montrer quelles stratégies J'ai utilisé pour attirer 3,4 millions

de visiteurs sur 2 ans et ajouter 27 000 emails & ma

Pour construire mes squeeze pages, voici les outils que j'utilise :

1. Optimizepress : J'utilise Optimizepress pour mes pages simples créées sur
Webmarketing Conseil.

L’outil permet sans connaissances techniques de placer boutons, images, textes,
argumentaires grace a un éditeur visuel et de construire des pages de collecte
d’email correctes (ou toute page de vente) en quelques heures et pour une poignée
d’euros.

Step 3 - OverlayOptimizer

Image

Select File

7 ETAPES
POUR
ATTIRER DES
CLIENTS
PREMIUM

Avantages : vous ne payez qu’une fois (la majorité des solutions fonctionnent par
abonnement mensuel).
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Désavantages : faire une page vraiment propre nécessite une bonne journée de
prise en main méme si Optimizepress propose des modéles de pages.

Optimizepress est une bonne option accessible financierement si vous débutez
(notamment pour les indépendants). Dés que vous avez les moyens, je vous
recommande des options alternatives certes plus chéres mais qui vous feront gagner
du temps lors de la création de vos pages.

Pour obtenir Optimizepress (environ 70 euros pour 3 sites)

2. Leadpages : Je suis passé depuis quelques mois sur Leadpages en complément
d’Optimizepress. Leadpages est un outil de qualité qui reste accessible
financierement.

o) Publish

H

Headline

Countdown

Do you have a plan

)
to vanquish game-
oo
day jitters?
REGULAR PRICE
$29—99 Tackling game-day anxiety is just as much a skill as hitting or
NOW | ' v " I catching, and your team needs your guidance to perform when
ONLY it counts. This ebook contains all the secrets the other teams’

coaches don't know.

L
Vid

Written for coaches, but easy for parents to follow

/-
—

B -

I~

=

The tools you need to build consistent performance

Learn the warning signs of game-day anxiety

Comments Social Like
Bonus video sh g proven

v v v vy

S ~

Your price: $29:99 $8.00 (for a limited time only)

Avantages : S'il est possible de faire des pages de qualité avec Optimizepress,
Leadpages permet d’aller beaucoup plus vite pour un résultat souvent supérieur et
plus professionnel. Avec des dizaines de templates de base customisables, vous
pouvez construire vos tunnels de vente rapidement sans faire appel a une agence ou
un designer.

Leadpages [comme globalement les outils de création de pages] s’intéegre avec
toutes les plateformes de contenus : Wordpress, Drupal, Joomla... L’option test AB,
présent dans Optimizepress mais compliquée, vous permettra de valider quelles
pages et variantes de pages convertissent mieux.

Pour obtenir Leadpages (environ 20 euros / mois pour I'outil de base et 40 euros
pour accéder a la fonctionnalité de test AB)
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3. Instapage : Instapage est un outil de création de pages disposant d’une interface
facile a utiliser pour des rendus de pages tres professionnels.

Y CREATE AN A/B TEST DESKTOP @ e SAVE COMMENT PREVIEW PUBLISH

B A = ZT 0 B 2 B 6 O o b

Download your copy today!

Build a more meaningful relationship

Free ebook: Understand
Your Audience in 7 Steps!

with your customers!

Watch this quick intro video on building
your brand's social media presence!

We'll cover everything you need to know about managing
your audience more effectively, so you'll see higher
engagement rates.

DOWNLOAD TODAY!

Avantage : Fonctionnalités plus avancées que Leadpages (heatmaps, remplacement
dynamique de texte...), des possibilités supérieures de customisation des pages et
de nombreux templates de qualité...

Désavantage : Légerement plus cher que Leadpages notamment en intégrant les
tests AB.

Pour obtenir Instapage (environ 50 euros par mois pour 'outil de base et 95 euros
par mois pour accéder a la fonctionnalité de test AB)

4. Unbounce : Unbounce est une alternative a Instapage destinée aux entreprises et
marketeurs avec des besoins plus spécifiques.
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Avantage : Unbounce dispose d’un outil puissant de construction de pages, de
nombreux templates qui peuvent servir de bases pour des pages simples ou
complexes, des possibilités avancées de customisation de chaque élément de votre
page, I'accés a des fonctionnalités de création de pop-ups (il existe des outils
spécialisés pour cela mais si vous cherchez une solution intégrée, Unbounce peut
faire le job)

Désavantage : Unbounce permet d’aller loin dans le degré de customisation mais est
également plus complexe a appréhender.

Pour obtenir Unbounce (environ 66 euros par mois pour 'outil comprenant le test AB)

5. Clickfunnels : Clickfunnels enfin est outil adapté aux utilisateurs souhaitant mettre
en place des tunnels de conversion plus complexes avec webinars, paiements,
upsells / downsells, pages d’inscriptions...

Exemple de ce qu’est un tunnel : page de collecte d’email - inscription a une liste
email -» redirection vers page de validation vidéo -» proposition d’inscription a un
webinar > validation de l'inscription a un webinar --» renvoi vers une page de vente
- paiement en ligne - upsell
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Avantage : Clickfunnels dispose d’'un excellent créateur de page (de la page de
collecte a la page d’inscription a un webinar) mais est surtout I'outil le plus puissant
sur le marché pour créer des tunnels complets.

Désavantage : Il ne s’agit pas a proprement parler d’'un éditeur de page uniquement
mais plus d’'une solution globale, de la collecte de 'email jusqu’au paiement. Donc
inadapté si vous cherchez simplement a construire les pages de votre site.

Pour obtenir Clickfunnels (environ 80 euros par mois pour I'offre de départ)

6. Leadfox : Leadfox est une solution permettant de gérer et de créer a travers le
méme outil :

— Vos pages de collecte d’emails et vos pages de vente

— Vos outils de collecte d’email (pop-ups notamment) [nous allons voir cet aspect
dans la suite du guide]

— Vos séquences d’email automation [a savoir les séquence email que vous devez
envoyer pour éduquer vos clients avant la vente, volet que nous allons traiter
également par la suite]

Leadfox permet donc de réunir un ensemble de fonctionnalités dans un méme outil,
ce qui signifie moins de dépense et surtout un meilleur contréle.
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Pour obtenir Leadfox (environ 30 euros par mois avec 15% de réduction les 2
premiers mois grace au code WEB15)

Alternative : Wishpond est une alternative prometteuse que je n’ai pas encore pu
tester mais qui permet également de créer des pages (avec des templates qui ont
I'air trés propres), de collecter des emails et de paramétrer votre email automation.

We plan events
THE POSIBILITIES i
ARE ENDLESS P

GET A FREE
30 DAY PASS

Pour obtenir Wishpond (environ 41 euros par mois pour I'outil de base et 83 euros
par mois pour accéder a la fonctionnalité de test AB)

Pour synthétiser :
Si vous n'avez pas de budget : Optimizepress
Si vous avez un peu de budget : Leadpages
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Si vous voulez le meilleur : Instapage (éventuellement Unbounce)

Si vous voulez un tunnel de vente complet : Clickfunnels

Si vous voulez une solution intégrant construction de pages, pop-ups et emalil
automation dans un méme outil : Leadfox (ou Wishpond)

Voila pour les pages de collecte. Il existe de nombreuses autres solutions mais ce
sont celles a mes yeux qui répondent le mieux aux besoins des différents profils
d’utilisateurs.

Pour les grands comptes, il est parfois malaisé de vouloir utiliser par des outils tiers
(qui pourtant font gagner un temps fou). Si vous voulez vraiment développer en
interne des solutions propres a votre entreprise, je vous conseille fortement de ne
pas réinventer la roue : inscrivez-vous sur ces oultils et inspirez-vous de leurs
meilleures pratiques.

Nous avons vu comment construire les pages de collecte d’emails vers
lesquelles réorienter le trafic acheté sur Facebook Ads par exemple.

Nous allons maintenant voir comment collecter des emails lorsqu’ils proviennent
d’un réseau social et/ou de Google.

Il est quasiment impossible de ressortir dans les résultats de Google ou d’obtenir
beaucoup de partages sur les réseaux sociaux avec une page de collecte d’emails.
Si c’est le cas, tant mieux pour vous puisque ces pages sont adaptées pour collecter
des emails.

Mais dans 99% des cas, ce sont vos contenus (généralement hébergés dans votre
blog d’entreprise) qui générent du trafic.

Il peut s’agir :

— D’articles de conseils (“Les 3 clés des projets mobiles qui réussissent”)

— D’études (“Les 10 problématiques de recrutement dans les SSII”)

— De prises de position forte (“Ne parlons plus de transformation digitale en 2017”)
— D’un diaporama partagé sur Slideshare ou d’une vidéo Youtube

— D’un contenu visuel : infographies, schémas, workflows, citations, photos...

Ces contenus générent du trafic soit parce qu’ils :

1. Sont plus pertinents du point de vue de Google pour répondre a la question que se
pose l'utilisateur.

2. Créent des réactions (positive ou négatives) sur les réseaux sociaux de maniére
inspirante, étonnante, dréle, choquante...
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3. Sont partagés par des influents : votre contenu est repris, relayé ou promu par une
personne qui dispose d’une forte audience ou d’une base d’abonnés importante.

Malheureusement : les pages qui hébergent ces contenus sur votre site (donc votre
blog d’entreprise) ne sont pas adaptées pour collecter des emails (contrairement aux
pages de collecte d’emails justement) dans la mesure ou elles ressemblent a cela :
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C’est la raison pour laquelle vous allez devoir utiliser des moyens différents pour
encourager les visiteurs de ces pages a s’inscrire a votre liste.

Voici les 3 moyens les plus efficaces :

Le Welcome Mat : Le Mat est un écran qui apparait lorsque I'utilisateur arrive sur la
page de contenus donc avant qu'’il accéde a ce pour quoi il est venu. Un outil trés
puissant pour collecter des emails qui peut étre réglé pour étre moins intrusif (en
apparaissant au bout de 2 ou 3 pages consultées par exemple).
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Les pop-ups : Les pop-ups — que vous le vouliez ou non — restent le moyen le plus
rapide de collecter 'email de vos visiteurs dont la trés grande majorité ne reviendra
jamais.

Sans pop-ups installées aux endroits stratégiques et notamment sur votre blog, vous
mettrez des années avant de dépasser le nombre critique d’abonnés email vous
permettant de croitre de maniére exponentielle.

Un type de pop-up particulierement efficace s’affiche lorsque I'utilisateur s’appréte a
quitter le site (« pop-ups en exit intent »).

Les content upgrades : Les “content upgrades” sont des guides PDF ou bonus
complémentaires d’'un contenu et accessibles en échange de I'email du visiteur.

Exemple de content upgrade faisant apparaitre une pop-up :

Téléchargement gratuit : cliquez ici pour récupérer vos 13 guides gratuits pour maitriser
les réseaux sociaux et améliorer vos performances + 14 fiches PDF sur Facebook, Twitter,
Instagram, Pinterest...
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Voyons quels outils sont a votre disposition pour réaliser cette tache cruciale de
collecter les emails sur vos pages de contenus.

1. ThriveLeads : ThriveLeads est une solution compléete et peu onéreuse pour
commencer a collecter des emails.

Avantage : ThriveLeads permet de créer les principales briques dont vous avez
besoin (Welcome Mat, pop-ups en exit intent, liens cliquables ouvrant une pop-up,
content upgrades...), des fonctionnalités de ciblage au niveau ou on les attends (en
fonction du nombre de pages visitées...) et la possibilité de faire des tests AB.

Désavantage : L’outil de création de pop-ups demande un peu de travail pour obtenir
un résultat visuellement propre mais vu le colt de l'outil, le rapport qualité/prix reste
excellent.

Pour obtenir ThriveLeads (environ 56 euros)

2. Sumo : Sumo est une solution intégrée spécialement congue pour les sites
fonctionnant sous WordPress et permettant de mettre en place 'ensemble de ces
moyens de collecter les emails décrits ci-dessus (et plus d’ailleurs).

Avantages : |l s’agit de I'outil le plus complet sur le marché

— Regroupant des 10aines de fonctionnalités dans un seul outil

— En constante évolution et amélioration

— Offrant une grande facilité d’utilisation

— Ainsi que des ciblages précis pour contréler qui voit quoi et quand

Désavantage : Il s’agit d’'un abonnement mensuel mais la collecte d’emails est
stratégique si vous voulez générer des prospects. Il s’agit donc d’'un colt a assumer
si vous voulez grossir.
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Pour obtenir Sumo (gratuit pour les petits sites puis environ 22 euros par mois)

3. Leadfox : Bien que Sumo reste mon outil préféré en matiére de création de pop-
ups, Leadfox est une alternative pertinente si vous voulez disposer de tous vos outils
au méme endroit : création de pages, capture d’emails et marketing automation.

Leadfox permet ainsi de créer toutes vos pop-ups soit en partant de zéro ou en
utilisant des modeéles puis d’intégrer les emails ainsi collectés directement dans vos
séquences automatisées d’emails.

oD 0 = [EE=

Dimension du popup 600 $ x 400 $

Let us send you some specic and
unique tips for seelling a home

Formulaire

SELL YOUR HOME
WITH US

Lorem ipsum dolor sit amet,
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Avantage : Leadfox est une solution intégrée. Si votre entreprise n’a aucune
compétence technique, cela vous permettra d’éviter un blocage lié aux paramétrages
d’outils. D’autre part, la solution est en francais.

Désavantage : Leadfox évolue rapidement et est une solution viable mais le coté
« tout-en-un » est a la fois une qualité et un défaut. Leadfox ne peut en effet pas
rivaliser avec un combo Sumo / Instapage / Activecampaign par exemple. Ce n’est
pas le méme prix non plus.

Pour obtenir Leadfox (environ 30 euros par mois avec 15% de réduction les 2
premiers mois grace au code WEB15)

Alternative : Wishpond permet de créer des pages, de collecter des emails et de

Join Our Newsletter
Sz

paramétrer votre email automation. Il intégre la fonctionnalité pop-up.

Join Us!

Sign up for our ematls.
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NEWSLETTER
Bl enter your emall address

g NEV N
) Y . B
Sm vty o o s 1o it = ; JOIN NOW
ta be notified on new upcates. ciil RO G B ===
before it's too late.
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Sign up now to receive this exclusive
offer for a limited time only!

Pour obtenir Wishpond (environ 41 euros par mois pour I'outil de base et 83 euros
par mois pour accéder a la fonctionnalité de test AB)

Pour synthétiser :

Si vous n’avez pas de budget : ThriveLeads

Si vous voulez le meilleur : Sumo

Si vous voulez une solution intégrée : Leadfox (ou Wishpond)

3. Les outils pour transformer vos abonnés en
rendez-vous clients
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Nous savons désormais quels outils utiliser pour collecter les emails de nos
prospects grace au trafic provenant de vos campagnes de publicité d’'une part et de
vos contenus d’autre part (donc grace au référencement et aux partages sur les
réseaux sociaux essentiellement).

La seconde partie consiste maintenant a créer une relation avec vos prospects.

A. Automatiser la relation avec vos prospects

A ce stade, vos abonnés emails ne sont pas encore préts a passer a I'action. lls ne
savent peut-étre méme pas encore quel est exactement leur besoin. lls sont
essentiellement abonnés a votre liste pour apprendre et « puiser de I'information ».

Les outils de marketing automation ont pour objectif, a travers I'envoi d’emails, de
guider les prospects de la découverte de votre expertise jusqu’a la création d’un lien
de confiance avec votre entreprise et finalement (pour une partie de ces abonnés)
créer la prise de contact qui ménera jusqu’a la vente.

Pour cela, voici mes recommandations d’outils :

Je n’ai pas spécialement de recommandation pour I'entrée de gamme en termes
d’outils d’envois d’emails.

Pour autant, Sendinblue - que je n’ai pas testé - a I'air de proposer des
fonctionnalités intéressantes de marketing automation a un prix abordable si vous
débutez.

1. Activecampaign : Activecampaign est tout simplement le meilleur outil d’emailing
que j'ai pu tester. Et j’en ai testé beaucoup..

Activecampaign permet de prendre le relai des qu’un email est ajouté a votre liste
grace a Sumo ou Optimizepress par exemple (Activecampaign est compatible avec
quasiment tous les systemes en passant).
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Avantage : L’outil permet ainsi de créer des scénarios complexes et de déterminer
qui doit recevoir quel email en fonction de son comportement : s'il clique ou non
'email, s’il a ouvert tel autre campagne, s’il ne répond plus depuis des mois.

Toutes les segmentations sont possibles de maniere simple. Un vrai bonheur. L’outil
permet de consulter I'historique de comportement de chaque utilisateur et integre un
mini-CRM pour suivre vos deals.

Désavantage : Au-dela de certains paliers, le colt de I'outil augmente. La
fonctionnalité de « lead scoring » permettant de détecter des leads potentiels (au vu
de leur interaction avec vos emails) nécessite de prendre I'offre plus chére.

Pour obtenir Activecampaign (12 euros par mois pour I'offre de départ)

2. Drip : Drip est une solide alternative a Activecampaign complétement intégrée a
Leadpages (Drip a en effet été racheté par Leadpages)

Avantage : Je n’ai pas pu la tester en profondeur mais il semble qu’il s’agisse d’'une
solution comparable a Activecampaign en termes de fonctionnalités et de qualité.

Pour obtenir Drip (34 euros par mois pour I'offre de départ)

3. Leadfox : A nouveau, Leadfox est une alternative a prendre en considération
étant donné qu’il regroupe tous les outils indispensables (collecte d’emails + création
de pages + marketing automation) et que son systéme de scénarios d’emails
comportemental est de qualité.
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Pour obtenir Leadfox (environ 30 euros par mois avec 15% de réduction les 2
premiers mois grace au code WEB15)

Alternative : Wishpond dispose comme nous I'avons vu précédemment de son
systeme de marketing automation avec des fonctionnalités équivalentes a Leadfox.

Pour synthétiser :

Si vous n’avez pas de budget : envisager Sendinblue

Si vous voulez le meilleur : Activecampaign (ou éventuellement Drip)
Si vous voulez une solution intégrée : Leadfox (ou Wishpond)

B. Génerer la prise de contact qualifiee

Vous avez désormais les outils pour communiquer avec vos prospects : il va
vous falloir maintenant créer la prise de contact capable de mener a la vente.

Ce teasing par email peut se faire en 5 étapes simples :

1. Profitez du 1ler email qui délivre votre guide ou bonus pour expliquer qui vous
étes, votre parcours (ou celui de votre entreprise), vos valeurs et ce qui fait que votre
expertise est unique.

2. Paramétrez ensuite votre marketing automation pour envoyer 2 a 3 emails afin de
souligner les problémes que rencontrent vos clients et leur faire prendre conscience
des pistes qui existent pour résoudre ces problemes.
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3. Profitez des emails suivants pour démontrer votre valeur grace a des contenus qui
démontrent votre expertise et votre capacité a étre une « solution ».

4. Faites ensuite la transition pour parler du “pourquoi” il faut passer a I'action, des
sont les avantages a agir, des risques a ne pas bouger en projetant le client vers les
résultats.

5. Enfin la derniére phase va présenter directement vos offres en expliquant
comment vos solutions et vos méthodes peuvent et vont résoudre les problemes de
vos clients et leur permettre d’affronter leurs challenges.

Dans un tunnel de vente classique, les emails de la phase 4 et 5 vont inciter a faire
passer vos prospects a I'action avec I'objectif qu’ils prennent rendez-vous avec 'un
de vos conseillers / commerciaux (ou qu’ils achétent directement sur votre site).

Pour réaliser cet objectif, vous avez besoin de faire pointer vos emails vers
votre page d’offre (ou si vous vendez vos offres directement en ligne vers une page
de vente permettant de réaliser la transaction).

bz votre Trafic,
vos Prospects
otre Client

Réservez votre Entretien
Stratégique

15 a 30 min pour évaluer les leviers pour vous faire croitre

YVES ROCHER LV N X VodaleS- 4 Wher (- vent
sncf.com [

Pour construire votre page d’offre, les outils présentés plus tot dans le document
pour créer vos pages de collecte d’emails s’appliquent également. A savoir :

Si vous n’avez pas de budget : Optimizepress

Si vous avez un peu de budget : Leadpages

Si vous voulez le meilleur : Instapage (éventuellement Unbounce)

Si vous voulez un tunnel de vente complet : Clickfunnels

Si vous voulez une solution intégrant construction de pages, pop-ups et email
automation dans un méme outil : Leadfox (ou Wishpond)
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Enfin, si vos offres sont complexes a vendre et nécessitent plus d’explications
voire une démo en live), une option consiste a paramétrer votre séquence d’emails
pour les premiers envois se focalisent non pas sur vos offres mais sur la promotion
d’'un webinar, qui jouera le réle de marchepied avant d’inciter a prendre rendez-vous
avec I'un de vos commerciaux ou la vente directe de votre offre.

Collecte email y Vente

’
Trafic d > Vente
Trafic . Vente

Vente
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Les webinars permettent d’attirer une audience toute a I'écoute de votre expertise
puis d’exposer vos offres a un nombre important de prospects en méme temps.

Parmi les options possibles :

1. Webinarjam

2. Gotowebinar

3. Everwebinar pour créer des webinars evergreen (donc qui simulent le live sans
étre en direct)

C. Automatiser la prise de rendez-vous

Une fois le visiteur dirigé vers votre page de vente, vous devez faire en sorte :
1. De qualifier le prospect
2. De faciliter au maximum la prise de rendez-vous avec les prospects intéressants

J’utilise pour ce faire 2 outils :

1. Cognitoforms : Cognitoforms permet de poser des questions a vos prospects
pour déterminer s’ils sont des candidats idéaux pour devenir de futurs clients et
éventuellement les rediriger automatiquement vers une prise de rendez-vous.
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Merci de répondre a ces questions
afin de préparer notre entretien

Réservez votre entretien de découverte maintenant

Quelle réponse décrit le mieux votre entreprise 7 *

Mon entreprise travaille déja avec des clients réguliers
Je viens juste de créer mon entreprise

Je suis encore en phase de création

Quels sont vos 3 plus grands problémes actuellement ? *

Avantage : Cognitoforms est gratuit.
Désavantage : Vérifiez qu'il peut s’intégrer a votre CRM si besoin.
Pour obtenir Cognitoforms (gratuit)

2. Calendly : Calendly est un outil de prise de rendez-vous. |l s'intégre a votre
Google Agenda, Outlook, iCal ou Hotmail et permet de proposer a vos clients vos
créneaux disponibles (par téléphone, sur Skype ou en réel selon votre processus de
vente).
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Rudy Viard ~

Entretien de découverte (30 minutes) Les horaires sont indiqués en Heure d'Europe centrale (13:36) v

Skype

Choisissez un jour

4 Avant le 16 juil. Aprés le 24 juil. »

Pour obtenir Calendly (gratuit)

Alternatives : Vcita et Scheduleonce sont des applications similaires a Calendly.
Elles proposent des fonctionnalités supplémentaires mais pour 'abonnement est
payant.

ﬁ Webmarketing Conseil

Prendre RDV

1er Coaching Rudy Viard (1 heure 45 minutes)
Veuillez sélectionner un horaire ©® 1 heure 45 minutes
aout > Disponibilité pour mercredi, 16 ao(t

dm lun mar mer jeu ven sam 09:00
11:00
15:00

Retour Suivant

Pour obtenir Vcita (autour de 120 euros par an pour la prise de rendez-vous en ligne)
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Vous avez désormais un systéme de génération de rendez-vous. Il vous faut
maintenant faire rentrer des visiteurs dans votre tunnel de prospection.

D. Automatiser la signhature de vos contrats

Maintenant que vous étes capable de générer des rendez-vous, vous devez
€galement pouvoir automatiser la signature de vos contrats.

Adobe Sign est une solution permettant de signer électroniquement vos contrats tout
en garantissant la validité de la transaction entre les deux parties a travers un coffre-
fort sécurisé.

Adobe Sign Nouveau M..n. @
Tableaudebord  Envoyer Gérer Compte Rudy ~
Pages :3 Contrat Webmarketing Conseil = imprimer  [I§ PDF
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Programme de Coaching Webmarketing Conseil
Attirez votre client idéal

3 ENTRE : Webmarketing Conseil

Ci-aprés collectivement désignées les « Parties » et individuellement une « Partie »

Article 1 - Objectif du contrat

Le présent contrat a pour objet de définir les modalités du programme de coaching et de
formation intensifs Webmarketing Conseil avec pour objectifs de :

Avantage : Permet de gagner du temps dans vos transactions et conserver une trace
de vos contrats.

Désavantage : Ne s’adapte pas a tous les types de clients (notamment trés grands
comptes).

Pour obtenir Adobe Sign (autour de 25 euros par an)
E. Automatiser vos paiements

Terminons avec le paiement de vos transactions. Payer en ligne ne s’adapte pas
forcément a tous les types de prestations ou de produits. En revanche, il s’avere
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parfaitement adapté pour des ventes de produits physiques (livre...) ou virtuels
(formations...).

1. Gocardless : Gocardless permet de générer des pages de paiement et
notamment de paiement récurrent avec mandat SEPA (le client s’engage donc au
niveau bancaire a assurer le paiement des échéances chaque mois sauf si son
compte arrive a 0).

Mettre en place un prélévement avec Webmarketing Conseil

Coaching Paiment en 2x
=44cin € chaque mois

(2 paiements, se terminant 16 janvier 2018)

Prénom Nom de famille ‘

Email ‘

ou utilisez le nom d'une société

Pays

o

France

IBAN ‘

ou saisissez des coordonnées locales

& Configurez un prélévement

Avantage : Il s’agit d’'un outil que j'utilise souvent pour finaliser les paiements dans
pour mes programmes de coaching a la place du transfert bancaire, plus compliqué.
Idéal lorsqu’un client veut passer a I'action rapidement ou étaler des paiements.

Pour obtenir Gocardless (gratuit avec commission de 0,2% sur les transactions)

2. Thrivecart : Thrivecart est un outil permettant de créer de pages de paiement
sécurisées. C’est I'outil que j’ai utilisé pour réaliser la vente de ce guide.
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WEBMARKETING

CONSEIL
Vos informations :
Nom de societé
Votre prénom Votre nom de famille

Votre adresse email
Ce que vous

. obtenez:
France : State/region
+ Mes 5 étapes pour un systéme
marketing efficace
Adresse postale
+ Récupérez les outils que fai utilisés
pour passer de 03 240000
Ville Code postal A RIS
+  Les outils qui m'ont permis de
collecter 45 000 emails
Numéro TVA (Motez "-—" si vous n'avez pas de numéro)

"  Les outils qui me permettent de
générer des 100aines de rendez-
) . vous prospects chague mois
Informations de paiement :

o Carte de crédit B PayPal I
Eboock Trsfic, Leads, Clients €35.17
TVA £.82
Numéro de carte CVC Total £47
12 Décembre - 2018 o
Cliquez ici pour valider @
[ —
= -] S
Faizment 100% =écuree
.4
cart © 2017+ ThriveCart

Avantage : Thrivecart permet de publier vos pages a partir de plusieurs modeles.
Vous pouvez facturer comme vous le souhaitez (paiement récurrent, paiement en 2 a
6 fois, période d’essai...). L’outil donne la possibilité d’ajouter des upsells / downsells
et d’AB tester vos pages pour améliorer vos conversions. Le colt de Thrivecart est
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relativement élevé mais I'outil est solide et surtout est un paiement en une fois
contrairement a ses concurrents fonctionnant sur un modeéle d’abonnement mensuel.

Thrivecart s’integre a votre compte Stripe et/ou Paypal.

Pour obtenir Thrivecart (autour de 500 euros en un paiement unique mais attention
Thrivecart annonce bient6t sortir de Beta et passera alors en modele par
abonnement).

Alternative : SamCart propose des fonctionnalités équivalentes a Thrivecart mais
fonctionne sur un modele par abonnement.

Pour obtenir SamCart (autour de 16 euros par mois avec 1% de commission et les
fonctionnalités de base et 83 euros par mois avec les fonctionnalités avancées et
I’AB testing)

4. Creer du trafic grace aux leviers gratuits

Par leviers gratuits, jentends tous les leviers qui ne nécessitent pas de payer pour
générer de l'audience : référencement, réseaux sociaux, partages par les influents,
liens pointant vers votre site et notoriété de votre site.

Si ce trafic n’est certes pas payant, il nécessite cependant du temps, des efforts et
de la créativité.

Le temps que vos contenus, en nombre suffisants, gagnent leurs lettres de noblesse
sur Google, que vos visiteurs vous reconnaissent comme une autorité et vous
gratifient de partages sur les réseaux sociaux voire de liens sur les blogs et forums.

Ce trafic est généralement colteux, chronophage et long a augmenter durant les 6 a
12 premiers mois puis extrémement rentable et pérenne une fois la masse critique
atteinte.
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Le trafic gratuit représente 70 a 80% des 240 000 visiteurs mensuels de
Webmarketing Conseil.

Pour apprendre a créer du trafic grace aux leviers gratuits : vous pouvez
consulter mes guides gratuits dans votre espace membre sur la création de trafic ou
bien entendu suivre ma formation en ligne pour étape apres étape répliquer mes
meilleures stratégies.

Donc concernant les outils pour utiliser tout le potentiel du trafic gratuit :

A. Mon outil pour dominer sur Google

1. SEMRush : SEMRush est a ce jour mon outil favori pour :

1. Trouver des mots-clés a fort potentiel sur Google

2. Donner des informations stratégiques (coQt par clic du mot-clé sur Adwords,
volume de recherche...)

3. Evaluer la concurrence

4. Décider de I'opportunité d’écrire un contenu pour essayer de me classer

L’outil est ultra-complet et permet de découvrir des gemmes.
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Vued'ensemble Concordance Mots clés associés  Historique d'annonces

RECHERCHE ORGANIQUE REPARTITION DE CPC TENDANCE
Volume 320
Nombre de résultats 62.9M
RECHERCHE PAYANTE %
cPC $5.18
Concurrence 0.70
(1] 2 4 6
MOTS CLES DE CORRESPONDANCE (7) MOTS CLES ASSOCIES (92)
Mot clé Volume  CPC (USD) SERP Mot clé Volume CPC (USD) SERP
trouver des clients 320 518 B comment trouver des clients 210 a.70 55|
ver des clients 210 4.70 E 50 414 5]
70 0.00 = trouver de nouveaux clients 90 4.36 5]
50 4.14 (-] trouver des 70 0.00 @
comment trouver des clients dans le batiment 50 4.62 = trouver de clients 50 7.95 5]

Exporter Ui e rapport détailé

Pour obtenir SEMRush (gratuit en version d’essai)

Alternative : KWFinder permet d'obtenir des estimations de volume et de
concurrence sur les mots-clés que vous ciblez.

T KWFinder - Q Search  Import  Lists [  History Feedback  Pricing  Help - Sign in

Suggestions Autocomplete Questions Keyword: attirer clients
= @ Anywhere 8 Any language
attirer clients @ Anywhere + W AnyLanguage . n Y ' languag!
500
B Results fiter
[1 - Suggestions Trend®  ¢Seath®  tcpc @ spPCO skD @ 33!100 %0
1 = still easy
[1  attirer clients - 30 3174 2 [ 33 ]
il 00 . .
O * prospection . e o o o Mar17  Mayt7  Ji't7 Sept7  Nov'l7  Jan'18
I Keyword SEO Difficulty @ Monthly Search Volumes @
comment trouver des
“ 62
O Gents 263 $3.06 [ 35 ]
U #  Google SERP @ DA®@ PA®@ MR® MT@ Links® FBO®  LPS@ Esl visits @
comment attirer de
[m] - 17 3200 28 Q -
nouveaux clients Mot 1 dynamique-mag.com/artic 48 M 4 5 15 0 [ 44 ] 7
il
truvor des cliants ol s ow o S T
i
animation commerciale - 2400 $2.55 54 Q 3 economie.gouv.qc caobie 87 1 0 0 0 o [ 22 ] 2
Hilwahil
0 ;0"“"“6”‘ attirer des - w0 200 1 a 4  conseilsmarketing.com/pr a5 15 3 4 0 4 [ 36 ] 2
ients
il
bdc.ca/fria outils/ma 75 a3 4 5 o 1" 1
comment rechercher des @
[m} - 10 3270 M Q
clients potentiels
itinithi 6  croerentreprise fricomme. . 22 1 0 0 o 0 o 1
] prospaction téléphoniqua “ 1504 $587 58 [ 33 ]
Hithtin 7 marketing-pipeline.comle... 10 16 3 4 o o © 1

€  Analyze SERP
0/25  Seeup to 678 more keyword suggesions. Uparade now!

We are online, chat with us! ~

2. Les suggestions de Google : Si vous n'avez pas de budget, les suggestions de
Google autour des expressions qui vous intéressent sont une mine d’or.

Tapez une expression dans Google :
1. Consultez les suggestions du moteur :
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GO g Ie attirer clients|

attirer clients

attirer clients restaurant

attirer clients magasin

attirer clients bar

attirer clients dans restaurant

attirer clients salon de coiffure

attirer les clients et faire prospérer le commerce
attirer des clients sur son site

attirer les clients magie

attirer les clients synonyme

2. Regardez la liste des « Autres questions posées »

Autres questions posées

Comment faire pour attirer les clients ?
Comment trouver de nouveaux clients ?
Comment attirer les clients dans un restaurant ?

Comment faire de la prospection commerciale ?

3. Consultez enfin en bas de page les « recherches associées »

Recherches associées a attirer clients

message pour attirer les clients

stratégie de conquéte de nouveaux clients
comment trouver des clients gratuitement
comment rechercher des clients potentiels
attirer les clients magie

attirer les clients et faire prospérer le commerce
comment attirer des clients dans un restaurant

comment démarcher de nouveaux clients

A partir de ces éléments, vous devriez analyser le champ sémantique qui entoure
I'expression que vous ciblez. Il vous faudra cependant un temps d’apprentissage

pour déterminer si I'expression que vous convoitez :
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1. A un potentiel de trafic

2. Si elle est véritablement prenable

3. Si oui, quels efforts (qualité et type de contenus, liens entrants, promotion) vous
allez devoir engager pour prendre la position

B. Mes outils pour dominer sur les réseaux sociaux

La tendance a intégrer des algorithmes sur 'ensemble des plateformes sociales
favorisant les publications générant beaucoup d’interactions (clics, commentaires,
partages, j'aime...) force a faire preuve d’intelligence pour sortir du lot

1. Post Planner : J'utilise Post Planner pour rechercher par mot-clé, par hashtag,
par page ou profil des publications visuelles (images, photos, schémas) avec un
véritable potentiel viral.

.
Fi nd a To find content, add a Facebook page, keyword or @handle QJ

Popular v © Gary Vaynerchuk ik

% Marketing
% Technology
% Quotes

% Engaging

PHOTOS & ARTICLES

IF YOU'VE DECIDED

" Y IT'S OVER, IT'S OVER.

Y Interesting
Y Funny

% Top News
% Random

T

BESO ?

THATYOU'RE 58
ABLETO -
EVERY VOICE BUT

Industries >
Status ldeas >
Recent Finds >

My Content >

o postQ@planner

Settings Help Center

Avantage : En comprenant ce qui fonctionne déja dans votre secteur ou sur un
theme particulier, vous pourrez ne pas compter uniquement sur la chance pour
trouver des idées de publications qui peuvent résonner auprés de votre audience et
générer de 'engagement.

Pour consulter Post Planner (gratuit)

3. Buzzsumo : Buzzsumo me sert en complément de Post Planner en allant
requéter non pas les posts les plus viraux sur les réseaux sociaux mais les articles
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de blogs ou de médias qui ont obtenu un grand nombre de partages.

FACEBOOK LINKEDIN TWITTER PINTEREST
ENGAGEMENTS  SHARES SHARES SHARES

% View Backlinks

P Les Fréquences de Publication Idéales sur les Réseaux Sociaux [Guide] [] Save
webmarketing-conseil.fr - More from domain W View Sharers
By Rudy Viard - Nov 10, 2016

3 Share

% View Backlinks

P Le Classement des Réseaux Sociaux en France [Chiffres Mis a Jour] [ save
webmarketing-conseil.fr - More from domain & View Sharers

By Rudy Viard - Oct 27, 2016 § Share
% View Backlinks

10 Techniques de Vente Efficaces Apprises au Cceur de la Forét Sri Lankaise [ save
webmarketing-conseil.fr - More from domain View Sharers

L
By Rudy Viard - Mar 19, 2017 o Share

Avantage : Buzzsumo permet d’espionner les contenus qui ont été les plus partagés
chez mes concurrents directs (source d’inspiration) et de scruter les contenus les
plus partagés autour de mots-clés qui m’intéressent.

Dans sa formule payante, Buzzsum permet également de regarder qui a fait un lien
sur des contenus spécifiques et quels posts Facebook cartonnent le plus sur les
expressions qui vous intéressent.

Un outil indispensable pour faire de la “rétro-ingénierie” et comprendre ce qui est de
base viral (plutdt que de chercher par soi ce qui pourrait un jour, peut-étre, obtenir
des partages)

Pour obtenir Buzzsumo (gratuit avec un compte bridé)

4. Canva : Canva permet de créer vos contenus visuels sans passer des heures.

File WResize Undo Redo Help Nochangesmade Guide 12 experts stratégies B2B  Share Download Order prints . Make public

= 15 EXPERTS
' PARTAGENT LEURS

MEILLEURES
STRATEGIES B2B

Télécharger le PDF

+Add a new page
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Alternative : je teste depuis quelques temps Crello lequel propose plus ou moins les
mémes fonctionnalités que Canva mais avec des visuels différents.

crewo Untitied design ] Email header 600x200 px

ia}

DESIGNS

HatsSwa
— Scarves & Gloves

5. Animoto : Animoto permet de créer des vidéos dynamiques sans réelles
compétences de design ou de montage. Ces vidés vous serviront autant pour attirer
I'attention dans le fil d’actualité de Facebook, Linkedin ou Twitter que pour créer des
publicités plus engageantes. Un must.

@ | vwer B soypoma 044 & =a
P4
i - = : lerdu .
2émed 3émedu
= N 6 Classement Ciassement Classement
&
) TEXT TEXT TEXT TEXT
re

9éme du
Classement

Facebook Grou

Instagram
1Milliard de 1 Mllmm 800 Milli:rgls de MAU

TEXT TEXT 3 TEXT TEXT TEXT

6. Rankybird : Rankybird est un outil permettant d’augmenter le nombre de vos
abonnés sur Twitter. L’outil permet de suivre des utilisateurs ciblés en espérant qu'ils
nous suivent en retour puis de virer ceux qui ne sont pas intéressés par nos
publications.
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Avantage : Lorsque I'on débute sur les réseaux sociaux, il est extrémement difficile
de dépasser le cap des 1000 premiers abonnés. Les outils de mass follow, bien que
critiqués, permettent d’accélérer cette étape lorsqu’utilisés de maniére ciblée et en
étant couplés avec une stratégie de publication de contenus de qualité. Résultats a
attendre : entre 150 & 300 abonnés supplémentaires chaque mois.

'® Dashboard

X

ACTIONS CIBLEES DM POSTER 450}
TS anaue 2 B veets contenants m
- un minimum de
0@ 0O¢ ens ? [ RT [

FOLLOW )0 Active Users [ ateé: |

0% 'GOF] sTop
LIKES et REWEETS m

. em

LISTES [ane: | delal I E38 Oe
JocaEm z=J

o cm  CEE

Pour obtenir Rankybird (110 euros par an)

Alternative : Mass Follow for Twitter une extension Chrome permettant de suivre les
abonnés de comptes dont les followers vous intéressent puis de vous désabonner
s’ils ne vous suivent pas en retour.

7. Tweetsuite : Tweetsuite ne se substituera pas a votre compte Hootsuite ou Buffer
pour programmer vos publications sur les réseaux sociaux.

Mais il vous sera utile si vous n’avez pas de community manager et souhaitez publier
en rotation continue vos tweets les plus populaires. Je I'utilise notamment pour
republier chaque jour 5 a 10 tweets de mes anciens articles toujours d’actualité.

Pour obtenir Tweetsuite (autour de 7 euros par mois)

5. Creer du trafic grace aux leviers payants

Par leviers payants, j'entends toute source de trafic pour laquelle vous devez payer
pour générer du trafic en premier lieu :

1. Publicités Google Adwords

2. Publicités Facebook Ads
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Pour apprendre a créer du trafic grace aux leviers payants : consultez vos
guides gratuits votre espace membre sur la création de trafic ou bien entendu suivez
ma formation en ligne pour répliguer mes meilleures stratégies pas a pas.

A. Mes outils pour dominer sur Google Adwords

Sur Google Adwords, plus vos annonces ont des taux de clics élevés, plus le colt
par clic baisse. Il est donc crucial d’étre mieux ciblé que vos concurrents et de créer
des annonces plus engageantes.

1. Le retargeting sur Google Adwords : Créer des annonces et miser sur des
mots-clés en ciblant des prospects froids (qui ne vous connaissent pas) pour les
renvoyer vers une page de vente est quasiment voué a I'échec.

Surtout si vous vendez des prestations de services a forte valeur ajoutée. Personne
n’'est prét a passer a I'action pour des milliers d’euros d’investissement sans avoir
créé au préalable une relation de confiance.

La fonctionnalité de retargeting de Google Adwords est particulierement intéressante
a cet égard puisqu’elle vous permet de cibler uniqguement des utilisateurs déja
exposés a votre entreprise et ayant visité de pages précises de votre site.

Pour utiliser le retargeting de Google Adwords regardez ces 2 types de campagnes :
a. Les campagnes de retargeting pour encourager les utilisateurs ayant déja visité
votre site a s’inscrire a votre liste email

b. Les campagnes de retargeting pour inciter les utilisateurs déja inscrits a prendre
contact pour un rendez-vous.

2. Outils d’espionnage des concurrents : Créer des banniéres qui cliquent n’est
pas simple surtout si on n’est pas designer. Cela devient plus facile dés lors que I'on
utilise des outils d’espionnage de vos concurrents comme Moat ou SEMRush.

Exemple avec les banniéres du cabinet Ernst & Young :
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The better the world works.
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et Shutentis
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Industry executives

lluminates the need to

D’une part, espionner vos concurrents permet de trouver de l'inspiration mais c’est
également un moyen de comparer la qualité de vos annonces par rapport aux leurs.
Rappelez-vous que toutes les plateformes de publicité sont basées sur un modele de
concurrence. Les annonces les plus performantes sont plus visibles et payent moins
cher leurs clics.

SEMRush dispose d’une fonctionnalité supplémentaire par rapport a Moat : il permet
de surveiller les banniéres des concurrents mais €galement les annonces texte sur
Google Adwords avec des informations complémentaires comme les sites sur
lesquels ces annonces sont diffusées.

AD TYPES INDEXED ADS

3.4K . .
Media / \ /-’ .\ / Ne—-e ’./ \o—- —
0 . - \. . o \ \ )
ol AV ARV
' 8.7K = .

127

o * . . o— o—

12'Feb  14'Feb 6'Feb 18'Feb 20'Feb 22'Feb 24'Feb 26'Feb 28Feb  2'Mar 4'Mar 6'Mar 8'Mar 10'Mar  12'Ma

Media Ads HTML Ads Text Ads

Ads | Media 3,372 JENYIEEES) # Export
HTML Ad Advertiser Days seen First Seen Last Seen Countries

— Create a

> [SHEN_]
‘l' 2 Stunnlng > wix.com 4,125 135 27 Feb, 2017 11 Jul, 2017 m =
= a Website

300 x 600
Create a
. |[cECR_
== Stunnlng > wix.com 4,104 135 27 Feb, 2017 11 Jul, 2017 oo e
o= Website
300 x 600

Pour obtenir SEMRush (gratuit en version d’essai)
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3. Outils de création de bannieres : personnellement j'utilise Canva ou Crello pour
créer mes visuels. Ces outils nécessitent a peine quelques minutes pour étre pris en
main.

Gmm File WwResize Undo Redo Help  Nochanges made Copy of banniere-facebook-entretien-v?  Share Download Order prints . Make public

m Canva layouts

Trafic

Visibilité

Implémentez ma stratégie

+ Add a new page

5. Adespresso : Adespresso est plus connu pour son outil de gestion de campagnes
Facebook dont nous parlerons juste aprés mais dispose également d’'un outil génial
pour créer et tester vos mots-clés et annonces de maniere automatisée afin de
rapidement faire baisser vos colts par clic et le colt d’acquisition par client.
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‘I! f . Hostsuits

@ YOURCAMPAIGNS £} NEWCAMPAIGN B TOOLS -  {qf SERVICES gl UNNVERSITY s+ COLLABORATION Baia

. - Create Campaign o
Campaign settings A
BILLING ACCOUNT
NETWORK Select the networks where you want to show ads Webmarketng Conseil

LOCATIONS INCLUDED

France (Country)
Monaco (Country)
Belgiumn [Country)

Canads (Country)
Luxembourg {Country)
Switzerlsnd (Country)
BUDGET

£10.00/ day
Delivery: Standard

DURATION
Start date: July 15th, 2018
En Mot et
LOCATIONS Select locations to tanget French

BIDDING
eliesy E Maximize conversions
11 France

Set up ad ¢ & ads
- Monace Set up ad group & ads =
11 Belgium Review & Publish 4
I Canada

= Luxembourg
E3 Switzerland

Inciude

LANGUAGES Select the languages your customers speaks
Languages

French @ e ol 3¢

BUDGET Enter the averape you want to spend every day

Daily budget * Delivery method

v

DURATION Select when your campaign will run.

Start date © End date

20180715

Avantage : L’outil permet de mettre en place ces tests sans la difficulté que cela
implique généralement. Avec un énorme avantage : en comprenant rapidement
guels sont les combos annonces / mots-clés qui fonctionnent le mieux, vous pouvez
réduire vos colts drastiquement.

Pour obtenir Adespresso (gratuit pendant 14 jours)

B. Mes outils pour dominer sur Facebook Ads

1. Facebook Audience Insights : Facebook Audience Insights est un outil
développé par Facebook (et donc basé sur la connaissance qu’a Facebook de ses
utilisateurs) pour affiner la connaissance de vos audiences (et de vos cibles).
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CREER UNE AUDIENCE

Audience personnalisée

Lieu o v
FRANCE
France
Age et sexe o v
Age

24+ — 48 ¢
Sexe

Tout Hommes Femmes
Intéréts o Vv

INTERETS > CENTRES
D'INTERET SUPPLEMENTAIRES

Voile

Affaires et industrie

Divertissement

M (Nouvelle audience) Personnes sur Facebook

300K - 350K personnes actives mensuelles Pays : France !
Données Mentions J'aime une . o
Lieu Activité
démographiques Page
—
Age et sexe

Informations renseignées par les personnes dans leurs profils Facebook. Seules celles des personnes agées de 18 ans et plus sont disponibles.

48%
4%
7%
1% )
0% 0%
E— A

18-24 25-34 35-44 45-54 55-64 65+

— =
0% 0%
14%
5%
36%
45%
Style de vie

Données démographiques et sur les intéréts aux Etats-Unis sur la base du comportement d'achat, de |'affinité avec les marques et autres activité
Request audiences here from Acxiom Data Guru

B 50% Femmes
51% Tout Facebook

@ 50% Hommes
49% Tout Facebook

Avantage : Grace a cet outil, vous pourrez mieux comprendre les typologies et
centres d’intéréts de votre client idéal pour mieux cibler vos campagnes au lieu de
partir sur des préjugés.

Pour obtenir Facebook Audience Insights (gratuit)

2. Les audiences personnalisées sur Facebook : Les audiences personnalisées
permettent de ne pas « chercher » les ciblages qui pourraient étre intéressées par

vos offres mais de directement demander a Facebook de cibler les personnes qui ont

déja interagi avec votre site Internet donc déja été exposés a votre margue ou déja
inscrits a votre newsletter.
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Comment souhaitez-vous créer cette audience ?

Fichier client

Utilisez un fichier de clients pour comparer vos clients aux utilisateurs de
Facebook et créer une audience avec les correspondances. Les données seront
hachées avant leur importation.

Trafic du site web

Créez une liste de personnes qui ont visité votre site web ou effectué des actions
spécifiques en utilisant le pixel Facebook.

Activité de I'app
Créez une liste de personnes qui ont lancé votre app ou votre jeu, ou ont effectué
des actions spécifiques.

Activité hors ligne [NOUVEAU |

Créez une liste des personnes qui ont interagi avec votre entreprise en magasin,
par téléephone ou par le biais d'autres canaux hors ligne.

Interactions |[UPDATED |

Créez une liste de personnes qui ont interagi avec votre contenu sur Facebook
ou Instagram.

Avantage : Vous pouvez ainsi créer des campagnes s’adressant a une audience
ayant déja été exposée a votre marque.

Pour utiliser les audiences personnalisées dans Power Editor de Facebook

3. Les audiences similaires sur Facebook : La fonctionnalité audiences similaires
permet de laisser Facebook trouver des audiences avec les mémes caractéristiques
que les personnes identifiees dans une audience personnalisée.

Cela signifie que si vous avez une audience personnalisée d’acheteurs ou d’inscrits
a une newsletter, vous allez pouvoir laisser Facebook trouver des personnes qui ne
font pas déja partie de cette liste mais qui auront une probabilité forte d’étre
intéressés pour eux-mémes devenir clients ou s’abonner a votre liste email.

Pour obtenir les audiences similaires dans Power Editor de Facebook

4. La bibliotheque de publicités d’Adespresso : Adespresso donne acces
gratuitement a une galerie de milliers d’exemples d’annonces Facebook classées par
placements, industries, objectifs...
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Avantage : vous accéderez aux idées créatives d’entreprises qui vous ressemblent.
Idéal pour comprendre ce qui fonctionne ou du moins faire mieux que vos
concurrents.

Facebook Ad Examples From Every Industry

Search our vast collection of ads examples for FREE.
Get inspired by how others (including your competitors) advertise on Facebook!

consulting

All Placements v All Industries v All Objectives v All Attributes v

Find Ads now!

o B -

Found 140 Facebook Ad Examples Page 1 of
Andrew Argue Frank Kern Yael Consulting
‘& Androw Argus, CPA 5] 4& Frank Keen 5] ¥ Yool Conauiting (5]
IMAGINE You hadt 8 business whee every single cient you workec with Would you B 1 grow your coaching of conauling tusiness WITHOUT Investng more than §5,000 i AdWords? | GUARANTEE hat | wil make I
hoy ougP "G W you AND. ponding al your lime chasing chents? more profitable. 0% FIA and BS, 100% Results - o you don pay!
You's be able 1 work 100% remate. Click hare It you'd les to 'eam how we grow our coaching business 1o 1,373

Thare's 10 19 107 J0D GXPENANnce, & ¥0ONes, Or GvaN & Jagre in
‘socounting (1 now & sounds INSANE. bust 15 rua)... Sos Mors

o -\

4

STILL LOSING MONEY WITH GOOGLE ADWORDS?
conadures,

New Wave Of Accounting, Tax, & Financial Consultant...

Then aster yous
g o g " 4 B Commen 4 Stare

Pour accéder a la bibliotheque de publicités Adespresso (gratuit et accés a plus
d’exemples avec un compte)

5. Adespresso : Adespresso permet de tester jusqu’a 250 ciblages Facebook
(placements, centres d’intéréts...) et variations de vos campagnes (visuels, textes
d’accroche...) en méme temps afin de tester quels réglages sont les plus pertinents
pour diffuser vos annonces auprés des bons clients.
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I ET VAN o} NEW CAMPAIGN . ‘ UNIVERSITY £F SETTINGS
~ Create Campaign
Ads Design @ saveasoman :
v
Ad Format Normal Carousel Audience 3
Page * Please sefect a Page - Budget & Bidding 4
Publish

Ad Texts 4 S0t S

012200

URL *

© Display link

Items *
Wi 3 and Max 10 products. e Creative Optimization No Automatically select and order images and links
equired

Show End Card ﬁ No Toggle the end card which dispiays the page icon

ADD
ITEM

+

Headline * L

URL *

Description *

01500

Image/Video *
v
Picture

Upkad new image <4+ A Sclect from your gaiery 4 NS
© Mirimum size G000 pr. Recommended sz e 500, 1080x600, 1080 px £:1 aspect fatio

Call To Action

Select a Call To Action v,

@ Delete tem + Acd item

Avantage : L'outil permet de mettre en place ces tests sans la difficulté que cela
implique généralement. Avec un énorme avantage : en trouvant les meilleurs
ciblages, vous ciblez votre budget la ou vous obtenez les meilleures performances.

Adespresso vous donne des les 1eres heures de votre campagne des conseils
basés sur vos statistiques pour supprimer les variations qui performent moins que
vos meilleures annonces et ciblages.
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Pour obtenir Adespresso (gratuit pendant 14 jours)

6. Maintenant a vous :

Sans stratégie, vos outils ne vous serviront a rien.

Si vous ne passez pas a I’action, votre stratégie restera lettre morte.
Sans persistance, vous n’aurez pas de résultats.

Commencez. Maintenant. A bientot.

Si vous souhaitez étre accompagné pour mettre en place un systeme marketing pour
générer du trafic, des leads et des clients adapté a votre entreprise et a vos offres,
demandez votre entretien de découverte. Nous étudierons ensemble comment je
peux vous aider a passer un cap.

Regardez également ma formation pas a pas en vidéo pour « Créer du trafic et attirer
votre client idéal ».

Clients
Leads

Trafic

Implémentez ma stratégie
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